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Comment les Salaisons Bentz
ont réussi a vendre un jambon
truffé a Hong Kong

Par Jean-Francgois Michel, le 22 novembre 2018

En pariant sur la qualité et en osant sortir de sa zone de confort, le
dirigeant des Salaisons Bentz, Jean-Francois Antoine, développe sa
société basée a Jarville, en Meurthe-et-Moselle, sur deux piliers :
I'innovation et I’export.

A Pour aller vendre ses produits en Asie du Sud-Est ou encore Amérique Latine, Jean-
Francois Antoine, dirigeant des Salaisons Bentz, prés de Nancy, a su utiliser son réseau.
— Photo : © Jean-Francgois Michel
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POURSUIVEZ VOTRE LECTURE
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